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Minas exporta servicos de TI

Embora pontuais, as
exportacoes de servigos
pelas empresas que
integram o Arranjo Pro-

duto Local de Tecnologia
da Informacio de Belo
Horizonte tém grande
potencial de cresci-

mento e fortalecem a
marca de Minas Gerais

no mercado externo.
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Vendas externas da InCode Software respondem por 70% do faturamento

Belo Horizonte, sibado, 28, a segunda-feira, 30 de maio de 2011

BELO HORIZONTE

Empresas de
tecnologia
exportam

servigos

Estratégia para ganhar mercado

LUCIANA SAMPATO

Embora ainda sejam pon-
tuais, as casos de cxportagao
de servicos pelns empresas
que integram o Arranjo Pro-
duto Local de Tecnologia da
Informagio (APL-TI) de Belo
Horizonte siouma das
estratégias que podem forta-
lecer o projeto que abriga 1,3
mil companhias dosetor,

D¢ acordo com o presi-

(compultaghoem nuvem),
foi fundada em 2004 para
atender a empresas norie-
americanas ¢ inglesas que
pretendinm terceirizar
scus departamentos de TI
fora dos paises de origem.
Scgundo o socio-diretor,
Amandio Silva de Aguiar
Jodo, o servigo de exporta-
¢io corresponde a 70% do
faturamento da compa-
nhia,
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negacio mos-

bastando que a perda
da moeda seja parte
da proposta a ser
negociada

fissional ¢
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AlnCode Software,
cmpresa especializada our-
sourcing em desenvolvi-
mento e qualidade de soft-
ware para scr cnlregue cm
servigo ¢ hospedagem em
sistema de clond computing

sO0as com
capacidade analitica ¢ de
arquitetura de sistemas
superior i média”, destaca,
A InCode capacita os fun-
ciondrios internamente parn
desenvolver os soffwares de
acordo com a necessidade
dos clicntes ¢, remotamente,
oferecer servigos comple-
menlares como instalagio e
manutengio. apesar da bar-
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Amandio Aguiar Jodo: o servico de exportaciio corresponde a 70% do faturamento da InCode Software

reira dodioma ¢ da distan-
cia fisica.

Confianga — O processo de
exportagiode servigosem TI
nio tem resultados garanti-
dos, Scgundo o cmpresirio,
ganhar a confinngn do mer-
cado externonao ¢ uma
tarefa das mais faceis, jd que
envolve dois quesitos basi-
cos. O primeiro deles o preco
€ 0 outro, ndo menos impor-
tante, o projeloem si.

“A produtividade frente
a0 prego conscgue favorecer
n cmpresa. Ab vezes, consc-
guimos entrar com valores
nio tao baixos como os da
concorréncia porque oferece-
mos servigos ¢ teenologins
inovadorns™, ressalta,

A cotagio do ddlar tem

feito com que os servigos da
InCode fiquem mais caros.
Como os conlratos tém, cm
média. seis meses de dura-
¢io, alguns tiveram seus
valores rencgociados. No
entanto, a situngio dificulta
a abertura de novos merca-
dos ¢ contratos, pelomenos a
curto prazo.

Por isso, a empresa que
tem 30% do seu faturamento
referente a operagdes no
mercado interno, quer
ampliar a sua participagio
no pais sem “mexer” na ope-
ragao de exportagiao.

Outra empresa de TI que
tambhém exporta servigos ¢ a
Devex Tecnologia ¢ Siste-
mas, especializada nodesen-
volvimento de solughes para
0 gerenciamento ¢ otimiza-

¢iodas operagdes de minas a
céu aberto e subterraneas.
Com 82% de participagiio no
mercado nacional. a compa-
nhia que jd tem escritdrios
no Chile, Peru ¢ Austrilia
pretende inaugurar filiais
também no Canadd ¢ na
Africa do Sul, ainda neste
ana,

Scgundo odirctor de
fabricacio. Vander Barros, o
primeira exportacio da
Devex foiem 2003, para
Catoca, em Angola. A opera-
¢io ganhou forga o partir de
2008, com a abertura dos
escritdrios internacionais.

Atualmente corresponde
a 24,5% do faturamento, um
percentunl que deve crescer
nos praximaos anos. “Temos o
plano de ampliar a nossa

participagio no mercado
externo. Queremos Ler, no
exlerion o mesmao pesoque ji
temos no Brasil™

Segundo o professor da
drea de Comércio Exterior
{Comex) do Thmee-BH. Fre-
derico Martini. projetos de
exportagiode servigos
representam a ampliagao
desse conceilo de negdcios
que deve surtir efeito para o
pafs/fempresa contratante.
"Geralmenle os empresirios
desconhecem essa defini-
¢io”, aponta.

A atual cotacho do délar.
desvalorizado frente ao real,
¢ um obsticulo que pade ser
driblado pelas empresas,
bastando que a perda da
moeda seja parte da pro-
posta a ser negociada.
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